
 

 

■1５：00-1５：４５  講 演Ⅰ 「日持ち保証販売とは？～日持ち保証販売で売上アップ！～」 
                                  MPSジャパン株式会社 代表取締役社長    松島義幸 氏 
 

 

■1５：４５-1６：３０  講 演Ⅱ 「お客様にとって常にどうあるべきか？ ～これからの花店のありかた」 

                              （株）パークコーポレーション（青山フラワーマーケットを運営） 
                               取締役Ｃ．Ｄ．Ｏ（チーフ・デザイン・オフィサー） 伯野（はくの）智司 氏 

※法人名/個人名  

 

  

※メールアドレス（複数でご参加の場合は代表メールアドレス）     

参加者氏名                       部署                    役職      

参加者氏名                       部署                    役職      

お申込み方法 

プログラム 

「日持ち保証販売推進セミナー in 名古屋」            

 下記に必要事項をご記入の上、FAXにてお申し込みください。 

※TEL                                                 FAX   

参加者氏名                       部署                    役職      

※印は必ずご記入ください。 

お問合わせ先： MPSジャパン株式会社  TEL：03（3238）2702  FAX：03（3238）2701  Email： info@mps-jfma.net 

■FAX送付先 ： MPSジャパン株式会社  ０３（３２３８）２７０１まで 

日       時 ： １１月 ７日（水）１５：００–１６：３０（受付１４：３０- ） 
場       所 ： 愛知名港花き地方卸売市場２Ｆ多目的スペース 
参 加 費 用 ： 無料 

  日持ち保証販売とは、花店が、お客様に切花の観賞日数を保証して販売するもので、もし保証期間内に枯れてしまったら、お客様
に購入時のレシートと現物を花店に持ってきてもらって同等品と取り換えると言う販売方法です。 

 お客様に花を購入頂いて何日間楽しんでもらえるかは、買って頂いた時点ではお客様は判りません。もし、５日間ぐらいもつだろう
と思って買った花が３日間で枯れてしまったら、お客様をがっかりさせてしまうかもしれません。セミナーでは、日持ち日数を明示して
販売するという話だけではなく、お客様満足度を上げて販売を伸ばすにはどうしたら良いかをお話しします。 

■主催  
 ＭＰＳジャパン株式会社 
 
 
■ 会場案内 
 

 愛知名港花き地方卸売市場 
     ２Ｆ多目的ホール 
        名古屋市港区船見町３４番地の１０   
        TEL  ０５２－７４７－８７０１   
         

愛知名港花き 
 地方卸売市場 


